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Por que tantas startups da Internet falham hoje?




Todos os dias lá fora, no mundo real de tijolo e argamassa, milhões e milhões de pessoas se arrastam das camas quentes e quentes, tomam banho, tomam uma xícara de café e partem para o trabalho enquanto pensam que é preciso ser uma maneira mais fácil de ganhar a vida.

Cada um desses milhões e milhões de pessoas conhece alguém que abandonou a rotina de "arrumar-se-e-ir-para-trabalhar" e está ganhando uma vida muito boa trabalhando em seus computadores pessoais a partir do conforto de suas próprias casas.

Trabalhar em casa soa como uma solução ideal para eles. Muitas dessas almas insatisfeitas abandonam seus empregos e mergulham de cabeça no marketing na Internet sem preparação, sem conhecimento do que estão fazendo, sem educação e sem esperança de sucesso. O fracasso é a única opção e eles nem suspeitam. 

O fato é que, de acordo com muitas fontes, mais de 90% (noventa por cento) de todas as empresas iniciantes na Internet terminam em falha nos primeiros 120 (cento e vinte) dias. Sim, você leu certo. NOVENTA PORCENTO! 

Essa taxa de falha deve ser um aviso para aqueles que estão pensando em tentar trabalhar na Internet em vez de trabalhar no mundo físico.

Obviamente, o sucesso é possível. Existem outros 10% (dez por cento) que obtêm sucesso. O problema é que o sucesso não acontece por acidente. E o sucesso não é apenas uma porcaria. O sucesso acontece por causa de alguns fatores muito importantes. 

O sucesso acontece porque as pessoas têm as idéias certas sobre o marketing na internet e como ele funciona. Eles não esperam ficar ricos rapidamente ou ser capazes de matar durante a noite e se retirar para uma ilha tropical. 

É estranho, mas de alguma forma, as mesmas pessoas que não sonham em iniciar um negócio no mundo real, pensam que podem fazer um negócio na Internet, mesmo que não tenham experiência em negócios. 

As pessoas entram em um negócio na Internet com a ideia de que não precisam mais se levantar e ir trabalhar. Eles acham que podem simplesmente trabalhar quando quiserem e ainda ganhar uma boa vida. Eles simplesmente não esperam ter que trabalhar duro ou trabalhar longas horas. 


Percepções erradas sobre a Internet

A taxa de falhas de 90% dos novos negócios na Internet realmente não é tão surpreendente quando você para para pensar nas pessoas que estão iniciando negócios na Internet. 

Por alguma razão desconhecida, a maioria das pessoas pensa que administrar um negócio bem-sucedido na Internet é tão fácil quanto criar um site e exibir um sinal de "aberto para negócios". Eles não poderiam estar mais errados. 

Administrar um negócio bem-sucedido na Internet de qualquer tipo requer autodisciplina. As pessoas começam um negócio na Internet e pensam que podem festejar a noite toda, dormir até o meio dia e depois ganhar a vida em 3 ou 4 horas sentadas na frente de um computador. Eles pensam que o mundo só vai se alinhar no site deles e entregar dinheiro. Isso não vai acontecer. 

Os negócios na Internet não funcionam no piloto automático. É verdade que gurus de marketing na Internet bem estabelecidos não precisam dedicar longas e tediosas horas aos seus negócios, mas é um privilégio que isso foi conquistado ao se colocar muitas e longas e tediosas horas.

Isso não aconteceu da noite para o dia e não acontecerá da noite para ninguém. A maioria das pessoas está totalmente despreparada para o investimento de tempo que deve ser feito para que um negócio na Internet seja bem-sucedido. 


Sem histórico de

negócios Todas as empresas têm duas coisas em comum. Eles são negócios e devem ser executados como negócios! As pessoas responsáveis ​​por uma empresa precisam entender as práticas aceitas da empresa.

Eles precisam entender idéias simples e básicas, como despesas gerais aceitáveis ​​em relação à renda projetada. Os empreendedores da Internet precisam entender os lucros e as perdas e o que constitui cada um.

Um diploma universitário em negócios não é essencial para um empreendedor de negócios na Internet ser bem sucedido, mas com certeza não faria mal. Apenas algum conhecimento básico de negócios é absolutamente vital. 

Se você tiver dificuldades para equilibrar seu talão de cheques pessoal, provavelmente deve manter seu emprego diário e esquecer de iniciar um negócio na Internet. 

É verdade que você pode contratar empresas de contabilidade que lhe dirão QUANDO você deve fazer depósitos fiscais, por exemplo, mas essas empresas não poderão lhe dizer se você precisa fazê-las.

As empresas de contabilidade podem dizer se você obteve lucro ou não, mas não como obtê-lo. Se você não tem experiência em negócios, precisa, no mínimo, de alguns bons conselhos de negócios antes mesmo de considerar abrir um negócio on-line. 

O fato é que todas as empresas de sucesso operam com bons princípios de negócios. Empresas de sucesso não são acidentes. A prova está nos números .... apenas 10% dos novos negócios na Internet são bem-sucedidos ou ainda existem após os primeiros 120 dias de operação. 

Não é nem razoável esperar lucrar com uma nova empresa comercial por muitos e muitos meses.

Você deve ter recursos suficientes disponíveis para não apenas iniciar seu negócio, mas também suprir suas próprias necessidades pessoais por um longo período de tempo. Chama-se 'capital' e não há maneira de contornar a necessidade. 


A mentalidade certa simplesmente não está lá!

Você provavelmente já ouviu a frase 'Ele tem uma atitude! ” Geralmente, é uma observação depreciativa feita sobre uma pessoa com uma atitude desagradável.

Mas a palavra "atitude" é importante quando se discute start-ups de marketing na Internet. Uma boa atitude ... uma boa mentalidade não pode garantir o sucesso, mas uma má atitude e uma má mentalidade certamente podem garantir o fracasso. 

Aqui estão algumas atitudes erradas que garantem absolutamente o fracasso:


1. posso trabalhar quando quiser. Errado, errado, errado! Você não pode simplesmente trabalhar quando lhe apetecer. Você deve esperar muitas horas longas e muito tediosas de muito trabalho para fazer uma nova empresa de Internet ter sucesso. 

2. Eu posso ficar rico rapidamente! Você não poderia estar mais errado e não apenas está errado, mas também está se colocando em perigo. Existem inúmeros milhões de bandidos por aí na internet que estão esperando sua próxima marca fácil e, se você está procurando uma maneira rápida de enriquecer, você é a próxima marca. 
É possível ter uma vida muito confortável com as empresas de marketing na Internet, mas se alguém lhe disser que é rápido ou fácil, elas estão mentindo para você. 

3. Eu não preciso de um plano de negócios. Lá está você ... errado mais uma vez. Negócio na Internet ainda é negócio. Todos os mesmos princípios de negócios se aplicam aos negócios on-line e aos negócios de tijolo e argamassa. É imperativo que você tenha um plano de sucesso baseado nesses princípios empresariais sólidos.

4. Quando você tem um negócio na Internet, não tem chefe. Errado de novo! Você é seu chefe. Se você não é um bom chefe que cuida para que o trabalho seja realizado dentro do prazo e da totalidade, você se condenará a um certo fracasso. A menos que você seja um chefe que estabeleça um cronograma de trabalho e estabeleça metas que devem ser cumpridas, você se encontrará trabalhando em um emprego subordinado a um chefe que faz essas coisas e talvez pelo salário mínimo. 


Como você pode evitar se juntar às massas fracassadas

A questão de iniciar um negócio ... qualquer negócio ... é que não há garantia de sucesso sob nenhuma circunstância.

Até grandes empresas internacionais podem falhar em novos empreendimentos comerciais. O fracasso é sempre uma opção, mas a possibilidade de sucesso pode ser otimizada. 

Você pode otimizar a possibilidade de sucesso:


1. Tendo um bom plano de negócios sólido antes de iniciar seu negócio on-line. Há um velho ditado: “Quem não planeja, planeja falhar”. Um conjunto detalhado de planos para o sucesso precisa ser feito. Você precisa ter as etapas que vão do ponto A ao ponto B listadas em detalhes, que incluem estimativas de custo realistas para a realização de cada etapa.

2. Esperando trabalhar muito para atingir seus objetivos. Você nunca deve esperar que algo seja fácil. Você estará certo na maioria das vezes porque as coisas raramente são tão fáceis quanto parecem. Cada passo em direção ao sucesso requer trabalho, tempo e paciência. Às vezes, as coisas não dão certo na primeira tentativa. Você deve estar disposto a tentar novamente e novamente, até conseguir.
 
3. Não se apaixona por esquemas de enriquecimento rápido. Os bosques da Internet estão cheios daqueles que atacam aqueles que procuram maneiras rápidas e fáceis de enriquecer. Essas formas não existem. Supere pensando que existe uma maneira fácil. Não há. 


Lembre-se dessas estatísticas! Noventa por cento de todos os novos negócios da Internet falham nos primeiros 120 dias. Você não precisa fazer parte dessa maioria. Você pode se tornar parte dessa minoria de 10% das empresas de negócios de sucesso na Internet. 


Os pilares do empreendedorismo bem-sucedido na Internet




Dirigir um negócio bem-sucedido na Internet pode parecer tão simples quando você está do lado de fora. Você olha para um empreendedor bem-sucedido da Internet e ele não parece estar fazendo algo especial, mas está vivendo a boa vida . Realmente não parece que ele está trabalhando tanto. Ele parece estar gostando imensamente da vida. 

Realmente ... tudo o que ele está fazendo é sentar-se confortavelmente em frente ao seu computador em sua própria casa muito confortável algumas horas por dia. Ele fala ao telefone e parece estar gostando de todas as conversas.

Aparentemente, administrar um negócio bem-sucedido na Internet é o proverbial 'pedaço de bolo'! Direita? ERRADO!!! Errado, errado, errado! 

Você está vendo os resultados de um processo muito, muito longo e tedioso, que consistia em muitas horas noturnas e muito sangue e muito sangue, suor e lágrimas durante um período de vários anos.

Esse bem-sucedido empresário da Internet trabalhou muito, muito duro para o sucesso que você está procurando. 

É mais do que um pouco provável que ele tenha colocado as quatro pedras angulares pela primeira vez ao iniciar o longo processo de construção de seu bem-sucedido negócio na Internet. As quatro pedras de esquina sobre as quais ele construiu seu sucesso são:


1. A mente certa.

2. Reconhecendo e usando alavancagem.

3. Construindo um conjunto de contatos úteis.

4. E ele provavelmente tinha um mentor. 


Discutiremos essas quatro pedras angulares que devem ser estabelecidas primeiro para que um negócio bem-sucedido na Internet possa ser construído.

Todos eles são importantes, mesmo cruciais para o sucesso de qualquer negócio, mas especialmente para o sucesso de um negócio baseado na Internet. 

Construir um negócio bem-sucedido no espaço cibernético tem muitas coisas em comum com a construção de um negócio bem-sucedido de tijolo e argamassa, mas também existem diferenças significativas. 

 
Ter uma mentalidade correta e saudável

O sucesso de qualquer empresa, tanto da variedade on-line quanto da off-line, requer a mentalidade certa desde o início.

Uma mentalidade correta e saudável não garantirá o sucesso, mas uma mentalidade errada, doentia ou irrealista garantirá o fracasso. Portanto, a mentalidade certa é a pedra angular que deve ser colocada sobre a qual um negócio bem-sucedido pode ser construído. 

O que é uma mentalidade correta e saudável? Há coisas que são assim como coisas que não são. 

Uma mentalidade correta e saudável É a disposição de trabalhar o máximo e o tempo necessário para alcançar as metas que foram estabelecidas. Uma mentalidade correta e saudável NÃO é a crença de que o sucesso será fácil, rápido ou indolor.

Aqueles que acreditam que podem fazer uma empresa de negócios na Internet prosperar sem ter que realmente dedicar algum tempo ou esforço estão simplesmente fadados ao fracasso desde o início.

Existem cibercriminosos e golpistas no ciberespaço, que estão esperando ansiosamente os que estão à procura de riquezas fáceis. 

Uma mentalidade correta e saudável É a disposição de dedicar tempo para fazer um bom e sólido plano de negócios, baseado em princípios sólidos de negócios.

Uma mentalidade correta e saudável NÃO está apenas pulando de pé primeiro e esperando o melhor. O melhor que pode acontecer nessas circunstâncias é que você sai com mais de dois centavos em seu nome.

'Voar pela calça' NÃO é um plano ... é apenas um suicídio no mundo do marketing na internet. Se você não tem uma educação formal nos negócios, precisa encontrar pessoas que tenham esse tipo de educação e procurar seguir seus conselhos. 


Reconhecendo e usando a alavancagem

Existem dezenas ... talvez centenas ... de modelos de negócios por aí. Alguns são, obviamente, mais bem-sucedidos do que outros, mas todos eles vêm com seu próprio conjunto de prós e contras.

A idéia é obter o melhor retorno possível. Você precisa usar todo o poder da Internet para tornar seu e-business bem-sucedido. Você realmente não pode deixar pedra sobre pedra. 

Se você é um verdadeiro empreendedor, a tentação é fazer tudo primeiro e isso não é possível. Você precisa fazer um plano realista e construir uma coisa sobre a outra até ter uma boa base sólida para operar. 

Depois de criar um site, você precisará começar a alavancar o SEO (otimização de mecanismos de busca) e ganhar o ranking da página. 

Uma coisa leva a outra, é claro, mas uma das maneiras mais rápidas de alavancar o SEO é adicionar um blog ao seu site. É uma maneira de indexar muito mais rapidamente pelos mecanismos de pesquisa. 

A alavancagem também inclui marcar a si mesmo, seu site e seus produtos. Uma das maneiras mais rápidas de começar a ter sua marca é investindo em produtos PLR (Private Label Rights) e alterando os nomes desses produtos para incluir seu próprio nome ou logotipo. (Não esqueça que é necessário reescrever.)

Essa é provavelmente a maneira mais rápida de se tornar uma marca e ganhar credibilidade na Internet. Por exemplo: você pode ler um PLR E-Book sobre Easy Dog Training e alterar o nome para 'John Doe's Easy Dog Training Methods'.

Você pode vender o livro, doá-lo como presente grátis em seu próprio site ou listá-lo nos repositórios de E-Book para uso de outras pessoas. 

Lembre-se de que reputação e credibilidade são tudo na internet. Não use atalhos e nunca danifique ou permita que outras pessoas também danifiquem. 


Não é o que você sabe, mas quem você conhece

Esse é um ditado antigo. "Não é o que você sabe, mas quem você conhece que conta". Definir uma pedra angular de bons relacionamentos sólidos é um aspecto importante da construção de uma empresa eletrônica de sucesso. 

Trabalhar arduamente na construção de boas relações comerciais sólidas vale cada minuto que você investe nela. A construção de relações comerciais deve ser uma das suas principais prioridades. 

Quando você constrói relacionamentos sociais, você se insere em situações sociais em que entra em contato com pessoas que têm interesses semelhantes ou complementares aos seus próprios interesses, não é?

É exatamente da mesma maneira que as relações comerciais são estabelecidas. Você se insere em situações de negócios em que conhece outras pessoas que têm negócios semelhantes ou complementares ao seu próprio negócio. Você desenvolve relacionamentos ao longo de um período de tempo. 

Existem várias maneiras de realizar essa tarefa. Uma maneira é participar de teleseminars ou webinars relacionados ao seu negócio.

Você aprenderá muito, é claro, mas igualmente importante, entrará em contato com aqueles que já estão obtendo sucesso no nicho de mercado em que está trabalhando. 

Naturalmente, participar de seminários reais do mundo físico é uma maneira ainda melhor de comece a construir relações comerciais amigáveis ​​não apenas com seus colegas, mas também com aqueles que estão em posição de ajudá-lo .... o que me leva à pedra angular final que você precisa colocar. 


Encontre um mentor capaz

Não é provável que exista um ativo mais valioso que um novo empreendedor eletrônico possa ter do que um mentor bom e capaz. Alguém que já cometeu todos os erros pode ajudá-lo a evitar todos os erros.

Eles têm a sabedoria resultante da experiência para apontar armadilhas e ajudar a direcioná-lo para a melhor das escolhas. 

Por que, você pergunta, alguém que fez isso quer gastar algum tempo para ajudar um novato a ter sucesso? 

Talvez eu possa responder dizendo sobre meu amigo que é um músico talentoso. Ele jogou com algumas das maiores estrelas do ramo. Ele é um guitarrista muito, muito bom que agora está com 70 anos.

Ele tem cerca de três jovens guitarristas que passa muitas horas não apenas ensinando a tocar, mas também aconselhando-os sobre as escolhas de carreira.

Perguntei-lhe por que ele passou tanto tempo fazendo isso e ele disse: “É como ganhar imortalidade. Se eu os ensino e eles ensinam aos outros, o que eu sei vive para sempre. ” 

Os profissionais de marketing de internet bem-sucedidos também querem essa "imortalidade". Os mais bem-sucedidos são os que, surpreendentemente, são os mais propensos a orientar um empreendedor eletrônico emergente. 

Obviamente, esses profissionais bem-sucedidos do marketing na Internet não vão se interessar em desperdiçar seu tempo com uma pessoa que ainda não trabalhou arduamente para colocar eles mesmos essas três primeiras pedras de esquina.

Esses mentores em potencial estão procurando novatos que mostrem que têm uma mentalidade correta e saudável, que estão trabalhando duro para alavancar e que estão bem cientes de quão importante é conhecer todos os jogadores e as pessoas certas.

Resumindo, o recém-chegado com maior probabilidade de conseguir um mentor é aquele que já está trabalhando duro e se ajudando e não está procurando alguém que possa facilitar o caminho para ele. 



A chave para o crescimento e expansão contínuos




Cresça ou morra! Esta é uma das leis da natureza que se aplica a todos os seres vivos. Todos os negócios também cumprem essa lei. Uma empresa não pode começar, crescer até um certo ponto e simplesmente permanecer nesse ponto e continuar a prosperar.

O crescimento e a expansão são necessários para a empresa sobreviver e, se esse crescimento e expansão não ocorrerem, a empresa desaparecerá e morrerá, quebrará e queimará. 

O crescimento e a expansão dos negócios devem ser controlados pelos proprietários ou gerentes. Se o crescimento for muito lento, os negócios ficam atrás da concorrência. Se o crescimento for muito rápido, os negócios podem facilmente se estender demais.

Um crescimento controlado constante é o ideal. Obviamente, o ideal e a realidade às vezes são duas coisas muito diferentes. 

Às vezes, os termos "crescimento e expansão" são um pouco mal compreendidos. O significado mais óbvio de ambos os termos é ficar maior e mais amplo, mas esses significados não são os únicos que se aplicam.

Crescimento, por exemplo, pode significar adquirir conhecimento e tornar-se mais sábio e expansão pode significar ampliar a base de conhecimento a partir da qual uma empresa opera. 

Uma pequena empresa baseada na Internet não precisa crescer e se expandir até se tornar uma empresa multinacional gigante para sobreviver, mas os proprietários e gerentes desses negócios na Internet precisam crescer ficando mais espertos e expandindo ao receber mudanças de braços abertos. 

Nada sempre permanece o mesmo. Mudança é a única certeza no mundo. O que estava quente ou o que funcionou ontem são notícias antigas hoje e será história antiga amanhã.

As empresas e os proprietários e gerentes de empresas devem crescer e se adaptar às mudanças à medida que elas acontecem e, na internet, as mudanças acontecem muito mais rapidamente do que no mundo físico. 

Todos concordamos que o crescimento, a adaptação e a expansão são vitais para a sobrevivência de qualquer negócio e, talvez, especialmente para os negócios na Internet. Portanto, a pergunta é: Qual é a chave para o crescimento e expansão dos negócios baseados na Internet?

Quando os negócios de tijolo e argamassa crescem e se expandem, eles constroem prédios maiores e contratam mais funcionários, mas isso não é exatamente uma opção para um negócio baseado na Internet. 

A chave para o crescimento e expansão de um negócio baseado na Internet é que o proprietário ou gerente da empresa invista sempre e continuamente neles.

Eles devem estar dispostos a permanecer na vanguarda da tecnologia e devem aceitar e se adaptar às mudanças à medida que ocorrem. 

Negócios na Internet não são edifícios. Empresas da Internet são pessoas. Um negócio na Internet não pode crescer investindo em um prédio maior.

Só cresce quando a pessoa que dirige esse negócio investe em seu próprio conhecimento e capacidade.

Um negócio na Internet não pode se expandir investindo na contratação de mais pessoas. Um negócio na Internet se expande quando a pessoa que o dirige investe em si mesma. 

O ponto principal é o seguinte: A chave para o crescimento e expansão contínuos de um negócio baseado na Internet são os investimentos contínuos sendo feitos no proprietário ou gerente do negócio. A resposta curta: invista em si mesmo. 

 
Invista em si mesmo

Você, sem dúvida, ouviu esse refrão muitas vezes.

“Invista em si mesmo! Invista em você mesmo! Invista é você mesmo! Mas o que significa "investir em si mesmo"? Isso significa que você deve investir em um corte de cabelo que custa duzentos dólares? Isso significa que você deve escolher um terno de grife? O que significa investir em si mesmo? 

Bem, se você puder pagar, corte o cabelo e compre esse traje de grife, mas esse não é o tipo de investimento que estamos falando aqui. 

Seu negócio na Internet é apenas você, seu computador e sua conexão à Internet, e você pode realmente operar seu negócio na Internet a partir de qualquer viajante no planeta que tenha uma conexão com a Internet.

Então, basicamente, seu negócio é realmente apenas você. Seu negócio é baseado apenas em seu próprio conhecimento e em sua própria capacidade. Esses são os ativos da 'empresa' e esses são os que precisam crescer e se expandir constantemente para que o seu negócio na Internet prospere. 

Aqui está uma regra que você pode querer seguir para garantir que seu negócio na Internet seja um sucesso e continue a ser um sucesso: Invista 5% de seu tempo e renda para melhorar a si próprio.

Expansão e crescimento são essenciais para a sobrevivência, expansão e crescimento de um negócio na Internet, significa expandir e aumentar o conhecimento da pessoa que administra a empresa ... que seria VOCÊ. 

Um pequeno investimento de apenas 5% do seu tempo e sua renda por ano em si mesmo pode significar que você continuará tendo retornos monetários positivos por muitos e muitos anos. 

Você pode ficar sentado, balançando a cabeça e ainda se perguntando o que significa um investimento de 5% em tempo e renda por ano em si mesmo. O que se quer dizer é que você deve expandir seu conhecimento.

Você deve acompanhar os novos avanços tecnológicos e expandir sua base de conhecimento sobre sua própria área de especialização. As coisas mudam rápido. Novas informações ficam disponíveis em quase tudo sob o sol todos os dias da semana.

É muito, muito fácil ficar para trás muito, muito rapidamente. E, a menos que você conscientemente se esforce para ficar em cima das coisas, certamente ficará para trás. Manter-se atualizado é mais fácil do que atualizá-lo e, se você o acompanhar, geralmente poderá encontrar uma maneira de seguir em frente. 

Sim, você está tão ocupado agora que pode usar 48 horas por dia, mas tendo apenas uma hora por dia dentre as 24 que lhe são atribuídas e apenas US $ 5 em cada cem dólares que ganha e investindo esse tempo e dinheiro em si mesmo pode aumentar seus ganhos futuros em cem vezes. 

Existem boletins informativos, webinars, teleseminars e seminários reais de tijolo e argamassa que podem fornecer informações e fazer com que seu conhecimento cresça e se expanda, para que seus negócios também cresçam e se expandam, mas você deve estar disposto a investir em si mesmo para poder tirar proveito de esta informação ... aprenda-a ... e aplique-a ao seu próprio negócio na Internet.  


Dicas de auto-investimento que realmente funcionam

É absolutamente verdade que o tempo é a única mercadoria de que a maioria dos empreendedores da Internet tem um suprimento muito, muito curto. Ainda existem maneiras de usar o tempo que, de outra forma, não teriam valor para investir em si mesmo. Aqui estão algumas dicas que podem ajudar:


· Use o tempo de viagem para investir em si mesmo. Ao usar seu iPod ou MP3, você pode usar seu tempo de viagem para expandir seus conhecimentos.

· Acerte o relógio meia hora antes e use esse tempo para ler e aprender.

· Depois de parar de trabalhar à noite, use o computador para procurar novas informações e idéias. 


Claro que existem algumas coisas que vão demorar um pouco, mas você pode escolher sabiamente.


· Participe de seminários on-line e teleseminars diretamente relacionados ao seu nicho ou à sua empresa.

· Participe de seminários do mundo real mais próximos de sua casa e exigirão menos tempo de viagem, mas fornecerão as informações necessárias. 


Resista ao desejo de permanecer na

zona de conforto Todos nós temos uma zona de conforto e todos nós gostamos muito da nossa zona de conforto pessoal. É muito, muito tentador, continuar fazendo o que sempre fizemos e fazê-lo da mesma maneira que sempre o fizemos. 

No entanto, permanecer na sua zona de conforto e recusar-se a expandir sua mente e seus horizontes pode fazer com que você e seus negócios na Internet falhem. 

Existe um ditado antigo (provavelmente composto por alguém que tinha medo de experimentar coisas novas) que diz: "Se não estiver quebrado, não conserte". Bem, 'it' não precisa ser quebrado, a fim de melhorar o que quer que seja 'it'.

A luz das velas não estava acesa, mas estamos todos contentes que a eletricidade foi aproveitada. A luz elétrica ainda é leve, mas certamente é uma grande melhoria em relação à luz das velas. 

Novas idéias surgem todos os dias no mundo dos negócios na Internet. Algumas dessas idéias são boas mesmo que residam fora da nossa zona de conforto pessoal. 

Para continuar investindo em si mesmo, você deve estar disposto a deixar sua própria zona de conforto. Só porque o que funcionou ainda está funcionando, isso não significa que não existem maneiras mais novas, melhores e mais eficientes de fazer as coisas.

Ninguém está dizendo que o novo é sempre melhor. Novo nem sempre é melhor, mas às vezes é e a única maneira de saber qual é qual é é investigar novas idéias e adaptar as que podem ajudá-lo ao seu negócio. 

Invista em si mesmo, aumentando seu conhecimento e não tenha medo de tentar coisas novas e novas maneiras de fazer as coisas. Essas coisas são realmente os segredos do sucesso e não apenas no mundo dos negócios na Internet, mas na própria vida. 



A diferença nítida entre trabalho e negócios




Quase todos os profissionais de marketing na Internet que eu já conheci trabalharam em algum tipo de trabalho que não seja o marketing na Internet antes de lançar suas carreiras na Internet. 

É engraçado trabalhar em um emprego que lhe paga pelo trabalho que faz. Você adota uma mentalidade de 'trabalho igual a dinheiro'. Afinal, quando você trabalha para os outros, o trabalho é, de fato, igual dinheiro.

Mas quando você inicia uma carreira de marketing na Internet, o 'trabalho' que costumava ganhar dinheiro para você agora o impede de ganhar dinheiro. 

É verdade. O 'trabalho' que você está fazendo e que já foi pago, como atender o telefone, responder a e-mails, arquivar papéis etc. etc. na verdade está impedindo que você faça os acordos que colocarão dinheiro no seu bolso. 

No entanto, continuamos a procurar trabalho porque somos programados para pensar no trabalho como algo que gera dinheiro.

Ficamos presos à mentalidade de 'trabalho igual a dinheiro', que é realmente contraproducente para construir um negócio bem-sucedido de marketing na Internet.

Concentramos nosso tempo e energia em encontrar trabalho para nós mesmos, em vez de concentrar nosso tempo e energia em fazer negócios que realmente renderão dinheiro para nós. 

Não é difícil entender por que entramos nessa mentalidade de 'trabalho igual a dinheiro'. Vivemos com esse conceito desde que éramos crianças.

Pense nisso. Qual foi seu primeiro emprego? Você cortou grama para um vizinho? Você não recebeu dinheiro depois de fazer o trabalho? Claro que você fez. Ele não estava pagando para você pensar ... ele estava pagando para você cortar grama.

Quando você envelhece e consegue um emprego na lanchonete local, é pago para cozinhar hambúrgueres e batatas fritas. Você cozinhou hambúrgueres e batatas fritas e depois foi pago. De fato, o Word era igual a dinheiro.

O proprietário da lanchonete não estava pagando para encontrar uma maneira melhor de cozinhar ou pagando para procurar um novo mercado para vender hambúrgueres. Ele só estava pagando por você fazer o trabalho de cozinhar os hambúrgueres. 

Mas agora você não está sendo pago por fazer o 'trabalho'. O trabalho não é o que está ganhando dinheiro para você.

É verdade que o trabalho ainda precisa ser feito, mas você não precisa procurá-lo. Encontrará você. O que você precisa procurar agora são as ofertas que você ganhará dinheiro. 


O que os constituintes funcionam?

O que é trabalho'? O 'trabalho' que faz qualquer negócio funcionar é apenas as atividades diárias que devem ser realizadas para que o negócio funcione. As chamadas telefônicas devem ser atendidas.

Os e-mails devem ser lidos e respondidos. Os arquivos devem ser mantidos em ordem. A lista continua, mas isso é apenas 'trabalho'.

Ninguém pagará para você atender o telefone, ler e-mails ou manter os arquivos em ordem. Isso é simplesmente 'trabalho' que deve ser feito. Não está ganhando dinheiro e certamente não é o que você deve focar. 

Uma vez que um negócio de marketing na Internet esteja em funcionamento, é um investimento muito bom simplesmente pagar a um assistente virtual para fazer o 'trabalho' e se libertar para fazer as transações que realmente lhe valem dinheiro e fazer o seu negócio de marketing na Internet prosperar.

Você não pode fazer isso imediatamente, é claro, mas pode usar o mínimo de tempo possível em tarefas mundanas. 

Você pode gastar horas e horas e horas do seu tempo trabalhando no seu site .... melhorando ... aprimorando isso e aprimorando aquilo. Esse é um trabalho que não está colocando um único centavo vermelho em sua conta bancária.

Contrate um técnico para fazer esse 'trabalho' para você enquanto estiver fazendo negócios que sejam mais que suficientes para pagar o técnico.

Até que você possa contratar alguém para fazer esse trabalho por você, conserte-o da melhor maneira possível e prossiga com a produção produtiva. 

Quantas horas você gasta por dia escrevendo e fazendo postagens em seus blogs? Desta vez, está realmente fazendo algum dinheiro para você?

Não, claro que não é. É apenas 'trabalho'. É um trabalho que outras pessoas podem fazer tão bem quanto você pode encontrar maneiras de reduzir o tempo de uso de materiais de PLR, em vez de escrever você mesmo cada palavra. 

O atendimento ao cliente é um trabalho absolutamente vital que deve ser feito. Isso deve ser feito de forma rápida e eficiente e, acima de tudo, competente.

Pode até ser um trabalho que, no começo, pelo menos você deve fazer a si mesmo.

There are however companies and individuals out there in cyber space that are perfectly capable of handling this work for you and you don't have to make it harder than it needs to be. 


What Constitutes Making Deals?

Yes, it is absolutely true that the 'work' must be done, but the work that must be done should be done as quickly and as efficiently as possible and you shouldn't concentrate your energy on finding and creating more work that isn't going to making any money for you.

You need to be focusing your attention on making the deals that will make money.

Just as soon as you possibly can, you should begin to hire people to do the mundane tasks that must be accomplished and free up as much of your own time as possible for deal making. 

So what exactly are the activities that constitute deal making? Briefly and concisely they are the activities that have the potential for putting money into your bank account. A few of these activities are:


1. Visiting forums and blogs that relate to your niche: Forums and blogs are where you find the real living, breathing people who are YOUR potential customers and until somebody drags out their credit card, puts in their information and actually buys products or services from you, you haven't made a dime so you need to go where the people are and find out how to best serve their wants and needs.

2. Visit websites that are related to your website. This is where you will find your potential joint venture partners. Contact the webmasters and work on making mutually profitable deals.

3. Start your own newsletter or E-zine: This is one of the most potentially profitable deals that you can make for yourself. The longer your list grows, the more profits you can make. 

4. Attend seminars in the brick and mortar world and build good solid business relationships with others in your field. Here again are potential joint venture partners that you need to take the time to cultivate.

5. Put together your own webinar or teleseminar: Find interesting speakers who would supply information of interest to your list. Webinars and teleseminars are both easy and inexpensive to do and are both money making deals that you can make. 


Does this Mean We Should Ditch Work And Focus On Entirely Deals Only?

It would really be nice if we could just ditch the work-a-day-work and do nothing with our time other than make the deals that make us money! Now that would be what I would call a perfect world.

Unfortunately, the work-a-day-work must be done and until our 'ship comes in' we are probably going to be the ones who have to do that as well as make the deals that make us money. 

As long as we are going to have to do both we can at least learn how to work smarter. We can learn how to get the same amount of 'work' accomplished in less time so that we can free up more time for making the deals that will make us money. 

Some examples of working smarter are:


1. Write a FAQ page for your website and use your autoresponder to direct most questions to that site.

2. Subscribe to a Private Label Rights (PLR) membership website and use that material (with only a little rewrite) as your blog posts and your website content. You can even make whole new products that can be sold from this PLR material.

3. Make a schedule for yourself that allows only so much time for the tasks that must be completed that make you no money and allow more time in that schedule for the deal making tasks that will make you money.
 
4. Invest in automation software that is designed to take care of simple every day but time consuming tasks. 


There is always the 'work' that must be done each and every day but don't let it become the object of your focus. Don't look for work to be done. Work no longer equals money for you now that you are an internet marketer.

Get the work done as quickly as you can and put your focus on the deal making activities that will add to your bottom line. It is no longer your job just to make hamburgers...now you need to get out there and look for new markets. You ARE getting paid to think now. 


It's Your Call Now: Take Action!




The success (or failure) of your Internet Entrepreneurship really is up to you now. If you succeed, the credit will all belong to you and if you fail, you will own that as well. Your success or failure is in your own hands. 

Success and failure are two sides of the same coin. The coin in question is your own Internet Entrepreneurship and you don't want to flip that coin into the air and leave it to chance as to whether it lands on success or failure.

You want complete control over the fate of your Internet business and you do have that control.

Every decision will be yours to make.

If you make wise choices then you will claim victory and success will be yours.

If you make unwise choices then your internet business will crash and burn and your own hopes and dreams will go up in flames along with it. 


Beating the Odds

You do realize, of course, that the odds for success are not in your favor. Every day thousands and thousands of internet business enterprises are launched. Of those internet businesses that will be launched today, 90% (ninety percent) will not be around in 120 days.

That is right! You have no better than a 10% chance of actually making a success out of your internet business unless you can change them those are not very good odds. If it were a horse race, winning would be considered a long shot. 

That is the down side but anytime there is a down side there is always an up side.

The upside in this case is that even though you have only a 10% chance at succeeding, you can greatly better your odds by simply following the guidelines that have already been offered.

You can increase your odds from 10% to 90% by simply applying a few very simple principles to the problem. 

The reasons that so many new Internet entrepreneurs fail within the first 120 days can be narrowed down to four. 


1. They do not have the right mindset.
 
2. They do not lay a solid foundation.

3. They do not have the key to unlock growth and expansion.
 
4. They do not plan for success


The Right Mindset for Success

Unfortunately, so many people think that they can quit their jobs, open an internet business and just relax and enjoy life. They expect instant success and instant wealth without having to invest anything (even time and effort) to affect that success.

They really believe that they can sleep until noon, work when and if they want to and just rack up sales and profit. This attitude probably accounts for at least half of all of the failures of new internet businesses. 

Making an internet business successful takes a lot of time and even more work. That old real world job demanded that you be on the job for probably 40 hours each week.

Your net internet business will need about twice that many hours each week if it is to become successful. Very, very, very few people are willing to invest that much time and effort thus the 90% failure rate. 

Of the few that are willing to put in enough time and effort most expect instant success.

They don't even consider the fact that they will need to continue to meet their own personal expenses for many months before they see the first penny of profit from a new internet business even though those facts are readily available.

These are the ones who go out there looking for get-rich-quick schemes and end up becoming victims of internet scam artists. 

The right mindset is this: You must expect to work hard. You must expect to work long and tedious hours. You will not be an over-night success. People are not going to line up to give you their money. You are going to have to earn it.


Laying a Sound Foundation

Sometimes people will start an internet business that has no business background at all. This is another reason for the high failure rate of new internet entrepreneurships.

If you do not have an education in business, then you would be very wise indeed to speak with those who are well versed in business. 

An internet business of any kind is a BUSINESS. It must be run like a business and it must be build upon sound business practices. The only 'dumb' questions are those that are never asked.

You need information and the best way there is to get the information that you need is to simply ask questions of those who have the answers. 

There are courses available both out in the brick and mortar world as well as on the internet about how to set up and run a successful business.

You can't abide by the rules if you don't know what the rules are. Do your homework before you launch you business. 

You need to lay a rock solid foundation so that your new business doesn't become one of the casualties that are caused by poor planning or even no planning. You need a business plan.

You need a business model and it needs to be one that you can understand and follow. Jumping in and hoping for the best isn't a plan. That will only insure that your new internet business will not still be in existence four months from now. 


Unlocking Growth and Expansion

Nothing in this world ever stays the same. The only absolute certainty is change. Internet business is not an exception to this rule. As a matter of fact, business on the internet changes faster than just about anything you can imagine. 

Another reason that so many new internet businesses don't survive for very long is that a new e-entrepreneur will start a business based upon one single idea and never grow or expand beyond that single idea.

These people have what I sometimes call 'tunnel vision'. They don't look around at the internet business landscape and make the necessary changes that keep them visible and a player in the market place. 

Internet businesses themselves will naturally grow and expand if the owner or manager of the business grows and expands his knowledge and is willing to adapt to the inevitable changes that take place on a daily basis in Internet business. 

It is simply good business to invest a minimum of 5% of your time and your income back into yourself. You ARE your business. 

I've heard the term 'continuing education' tossed about like it was a choice to be made.

Continuing education is not a choice if a business is to be successful. The 10% of new internet businesses that will still be around after the next 120 days will be owned or managed by people who are constantly learning new things and applying those new things to the internet businesses that they operate.

They attend real world seminars. They attend teleseminars and webinars. They read multiple newsletters every single day.

They learn...they grow....they adapt....they succeed. That is very easy to say but it is much harder to accomplish. However, those who do accomplish it will still be in business when most others are not.


Planning Success
 
There is an old saying that I quote very often. “Those who fail to plan, plan to fail!” I say it often because it is the single most important fact of success in a nutshell. 

A plan for an internet business is just exactly like a road map that would be used for making a road trip.

It is a detailed plan of how to get from point A (starting an internet business) to point B (having a successful internet business) in the shortest possible time and without taking the scenic route.

Most of the time those who begin new internet businesses have been working at jobs for which they were paid a salary. They are in the 'work equals money' mindset and they bring that mindset into their internet businesses.

They will even spend their time searching for more 'work' to do rather than searching for ways in which to make money.

Unless the 'work = money' mindset can be quickly changed to 'sales = money' mindset, the business will certainly fail and fail very quickly. 

One of the most important items that can be listed in a business plan is to 'find a mentor'. You can have all of the details written down of exactly how you plan to succeed but if you can find a mentor that process can be cut in half.

Of course, it is very unlikely that you will find a mentor within the first 120 days of starting your new internet business but that item needs to always be in your mind as you make contacts and build business relationships. 

Building and internet business is a very exciting undertaking but it is one that is fraught with obstacles. You can overcome the obstacles and succeed but don't expect it to be easy or quick. It will be neither. 



The E-Entrepreneur Success Mindset		
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